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ANALISE MARGINAL
§ Cémo ayuds, of andlisis manginal, en L toma de decisianes?
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Tipos de gastos

= Gastos fijos

Son aquellos que siempre deberis pagar, independiente del nevel de produccion de ta
Pymie.

Puedes lener meses que no produrcas o vendas, pero en los que de tedas formas se debe
pagar los gastos fijos.

Cjemples.

Amendo de o cinas o locales
Dwidende de o cinas o locales
Sweldos

Cuenlas Baskcat
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Gastos de Oficina
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Gastos de administracien y vestas
Page de obligaciones financieras
Pago de Seguros

= Costes variables
Son aquellod que deberds pagar, producir tus producod o prestar les servicod,

Mlmtraimwu i-pd\.-nmmon datu promumn,m“ EWDI\’IIIIE'H debetes pagas.
Ejemplos,

Materia Frima
Inzamos

Existencian

Mano de Obsa
Costos de distribucion
CTiSICn &5 pof veala

L R Y

Coste marginal: coste de una unidad adicional de un bien

Beneficio marginal: beneficio por el consumo de una
unidad adicional de un bien.

Utilidad marginal decreciente:! principio segun | cual
cuanto mas se consume de un bien, menos aumenta la ufilidad
con el consumo de unidades adicionales.

ANALISIS
MARGINAL

=ca

Se divide en 3 partes
en el cual cada uno
tiena diteranta

UM() = U't)

Que es el analisis marginal pdf. Que es un marginal. Que es el analisis marginal en contabilidad administrativa. Que tipo de herramienta es el analisis marginal. Que es el analisis marginal en economia. Que es el analisis marginal en matematicas. Que es el analisis marginal ejemplos. Que es el producto marginal.

El andlisis marginal es un examen de los beneficios adicionales de una actividad en comparacién con los costos adicionales incurridos por la misma actividad. Las empresas utilizan el andlisis marginal como una herramienta de toma de decisiones para ayudarlas a maximizar sus ganancias potenciales. Marginal se refiere a centrarse en el costo o
beneficio de la siguiente unidad o individuo, por ejemplo, el costo de producir otro aparato o la ganancia de agregar otro trabajador. El anéalisis marginal también se usa ampliamente en microeconomia cuando se analiza como un sistema complejo se ve afectado por la manipulacién marginal de sus variables. En este sentido, el andlisis marginal se
centra en examinar los resultados de pequefios cambios a medida que los efectos se extienden por todo el negocio. El andlisis marginal es un examen de los costos asociados y los beneficios potenciales de actividades comerciales especificas o decisiones financieras. El propésito es determinar si los costos asociados con el cambio de negocio resultaran
en un beneficio suficiente para compensarlos. En lugar de centrarse en la produccién del negocio como un todo, el impacto en el costo de producciéon de una unidad individual se ve con mayor frecuencia como un punto de comparacién. El andlisis marginal también puede ayudar en el proceso de toma de decisiones cuando hay dos inversiones
potenciales, pero hay suficientes fondos disponibles para una. Al analizar los costos asociados y los beneficios estimados, se puede determinar si una opcién generara mayores ganancias que otra. Desde un punto de vista microecondémico, el andlisis marginal también puede referirse a la observacion de los efectos de pequefios cambios en el
procedimiento operativo estandar o en los resultados generales. Por ejemplo, una empresa puede intentar aumentar la produccion en un 1 % y analizar los efectos positivos y negativos del cambio, como los cambios en la calidad general del producto o cémo el cambio afecta el uso de los recursos. Si los resultados del cambio son positivos, la empresa
puede optar por aumentar la produccidon en un 1% nuevamente y volver a examinar los resultados. Estos pequefios cambios y los cambios asociados pueden ayudar a una unidad de produccion a determinar una tasa de produccion éptima. Los gerentes también deben comprender el concepto de costo de oportunidad. Suponga que un gerente sabe que
hay espacio en el presupuesto para contratar a un trabajador adicional. El analisis marginal le dice al gerente que un trabajador adicional en la fabrica ofrece un beneficio marginal neto. Esto no necesariamente hace que contratar sea la decisiéon correcta. Suponga que el gerente también sabe que contratar a un vendedor adicional trae un beneficio
marginal neto y mas alto. En este caso, contratar a un trabajador de fabrica es una decision equivocada porque es subdptima. Como el andlisis marginal solo se ocupa del efecto de la siguiente instancia, presta poca atencién a los costos fijos de puesta en marcha. La inclusién de estos costes en un analisis marginal es incorrecta y da lugar al
denominado «fallo de los costes morosos». Cuando un fabricante quiere expandir sus operaciones, ya sea agregando nuevas lineas de productos o aumentando el volumen de bienes producidos en la linea de productos actual, se necesita un analisis de costo-beneficio marginal. Algunos de los costos que se examinaran incluyen, entre otros, el costo del
equipo de produccién adicional, cualquier personal adicional necesario para respaldar el aumento de la produccién, grandes instalaciones para la fabricacion o el almacenamiento de productos terminados y el costo de las materias primas adicionales. materiales para la produccion de bienes. Una vez identificados y estimados todos los costos, estos
montos se comparan con el aumento estimado en las ventas atribuido a la produccién adicional. Este andlisis toma el aumento estimado de los ingresos y reduce el aumento estimado de los costos. Si el crecimiento de los ingresos supera el crecimiento de los costos, la expansién puede ser una buena inversion. Por ejemplo, considere un fabricante de
sombreros. Cada sombrero producido requiere setenta y cinco centavos de plastico y tela. Su fabrica de sombreros incurre en costos fijos de $ 100 por mes. Si fabrica 50 sombreros al mes, cada sombrero atrae $ 2 en costos fijos. En este ejemplo simple, el costo total por sombrero, incluyendo pléstico y tela, seria de $ 2,75 ($ 2,75 =$ 0,75 + ($
100/50)). Pero si aumentara el volumen de produccién y produjera 100 sombreros por mes, entonces cada sombrero tendria costos fijos de $ 1, porque los costos fijos se distribuyen entre las unidades de produccion. El costo total por sombrero entonces disminuiriaa $ 1,75 ($ 1,75 = $ 0,75 + ($ 100/100)). En esta situacion, el aumento del volumen de
produccion conduce a una disminucién de los costos marginales. Un beneficio marginal (o producto marginal) es un aumento incremental en el beneficio del consumidor en el uso de una unidad adicional de algo. Un costo marginal es un aumento incremental en los gastos en los que incurre una empresa para producir una unidad adicional de algo. Los
beneficios marginales normalmente disminuyen cuando un consumidor decide consumir mdas y mas de un solo bien. Por ejemplo, imagine que un consumidor decide que necesita una nueva joya para su mano derecha y va al centro comercial a comprar un anillo. Ella gasta $100 en el anillo perfecto y luego encuentra otro. Como no necesita dos anillos,
no estaria dispuesta a gastar otros 100 ddlares por segundo. Sin embargo, se la puede persuadir para que compre un segundo anillo por $ 50. Por tanto, su beneficio marginal se reduce de $100 a $50 del primer bien al segundo. Si una empresa ha logrado economias de escala, los costos marginales disminuyen a medida que la empresa produce masy
mas bienes. Por ejemplo, una empresa fabrica aparatos de lujo que tienen una gran demanda. Debido a esta demanda, la empresa puede permitirse maquinas que reduzcan el costo promedio de producciéon de cada aparato; cuanto mds hacen, mas baratos se vuelven. En promedio, cuesta $ 5 producir un solo artilugio, pero debido a las nuevas
maquinas, producir el artilugio nimero 101 cuesta solo $ 1. Por lo tanto, el costo marginal de producir el artilugio 101 es de $1. El andlisis marginal se deriva de la teoria econémica del marginalismo: la idea de que los actores humanos toman decisiones marginales. En el corazén del marginalismo hay otro concepto: la teoria subjetiva del valor. El
marginalismo a veces se critica como una de las dreas «mas oscuras» de la economia porque mucho de lo que se propone es dificil de medir con precision, como la utilidad marginal de los consumidores individuales. E1 marginalismo también se basa en la suposicién de mercados (casi) perfectos, que no existen en el mundo practico. Sin embargo, las
ideas béasicas del marginalismo son generalmente aceptadas por la mayoria de las escuelas de economia y las empresas y los consumidores aun las utilizan para tomar decisiones y reemplazar bienes. Los enfoques modernos del marginalismo ahora incluyen los efectos de la psicologia o aquellas areas que ahora abarcan la economia del
comportamiento. Reconciliar los principios econdémicos neocldsicos y marginar el cuerpo en evolucién de la economia del comportamiento es una de las areas emergentes interesantes de la economia contemporanea. Debido a que el marginalismo implica subjetividad en la evaluacidn, los actores econémicos toman decisiones marginales basadas en
cuan valiosos son en el sentido ex ante. Esto significa que las decisiones marginales podrian luego considerarse lamentables o incorrectas ex-post. Esto se puede demostrar en un escenario de costo-beneficio. Una empresa puede decidir construir una nueva planta porque anticipa, ex-ante, que los ingresos futuros que ofrecera la nueva fabrica
superaran sus costos de construccion. Si la empresa descubre mas tarde que la planta esta operando con pérdidas, entonces calculdé mal el analisis de costo-beneficio. Los modelos econémicos nos dicen que la produccién éptima es donde el beneficio marginal es igual al costo marginal, cualquier otro costo es irrelevante. Dicho esto, los célculos
inexactos reflejan inexactitudes en las suposiciones y mediciones de costo-beneficio. El andlisis marginal predictivo se limita a la comprension y la razén humanas. Sin embargo, cuando el andlisis marginal se aplica reflexivamente, puede ser mas confiable y preciso. El andlisis marginal consiste en determinar el beneficio o pérdida obtenida por una
empresa o individuo al incurrir en un coste adicional. Es decir, con el andlisis marginal, se busca averiguar si es posible conseguir ganancias por un desembolso extra especifico. Este puede referirse, por ejemplo, a la contrataciéon de méas personal o a la fabricaciéon de mas unidades de una mercancia. En microeconomia, se utiliza este analisis marginal
para la toma de decisiones sobre venta, produccién y precio. Visto de otro modo, mediante el andlisis marginal, se puede establecer el punto éptimo a partir del cual, a un determinado coste y precio, se produce una maximizacién del beneficio. Para que aprendas mucho mads sobre finanzas, inversion y bolsa, hemos creado el Campus de Economipedia.
Una plataforma de cursos en video, pensada para que aprendas de forma entretenida con contenidos practicos y entretenidos. La suscripcion cuesta MXN$ 290, y te das de baja cuando quieras. El andlisis marginal relaciona variables como volumen (cantidad), precio, coste (fijo y variable) y oferta (cantidad a ofrecer/vender). Asi, permite tomar
decisiones como la tarifa de la mercancia o la inclusién de discriminacién de precios. El andlisis marginal dependerd en buena parte de la estructura de costes de la organizacién. Por ejemplo, si los gastos fijos son altos, serd mas dificil bajar el precio de la mercancia. Esto, debido a que la empresa necesita recuperar una fuerte inversion inicial. En
cambio, si los costes variables son los mas grandes, favoreceran la rebaja del precio, pues los gastos estan asociados a la produccién unitaria. Es decir, los desembolsos de la empresa dependeran principalmente de la cantidad de unidades fabricadas. Para entenderlo mejor, imaginemos que los insumos que usa la empresa se vuelven mas baratos.
Entonces, habra mayor margen para reducir el precio de la mercancia si los costes variables son los mas relevantes. En cambio, si los costes fijos son los de mayor importancia, la empresa no tendra tanta capacidad para ofrecer rebajas. En conclusion, el analisis marginal es fundamental para las estrategias de produccién y operaciones. Asi, permite
fijar un precio competitivo y proyectar los beneficios estimados del negocio. Veamos un ejemplo simple de andlisis marginal. Imaginemos el caso de una empresa que fabrica muebles. Sus costes fijos son de 1.000 euros. Asimismo, por cada silla incurre siempre en un coste variable de 20 euros. Entonces, si la compaiiia fabrica 20 sillas el coste total
sera de 1.400 euros. En tanto, el coste unitario por cada silla sera de 70 euros. Esto, ya que debemos sumar los 1.000 euros de los costes fijos a los 20 euros variables por las 20 sillas (400 euros) Si el precio al que puede vender cada silla es de 100 euros, la ganancia por unidad es de 30 euros. Ahora, si la firma produjera 21 sillas, el coste total seria
de 1.420 euros. Por tanto, el coste unitario por cada silla pasaria de 70 euros a ser de 67,62 euros. Y, suponiendo que las sillas se siguen vendiendo a 100 euros, la ganancia unitaria pasara a ser de 32,48 euros. Lo que implica que la ganancia adicional de producir una unidad més es de 2,48 euros. Siguiendo con el ejemplo, si ahora produjera 22 sillas,
el coste total seria de 1.440 euros. Por tanto, el coste unitario pasaria de 67,62 euros a 65,45 euros. Asi, suponiendo, nuevamente que las sillas se siguen vendiendo a 100 euros la unidad, la ganancia unitaria pasaria a ser de 34,65 euros. Lo que supone que la ganancia adicional de producir una unidad mas es de 2,17 euros. Podemos ver como, a
medida que aumenta, la produccidn el beneficio marginal se reduce. Esto se debe a la ley de rendimientos decrecientes.
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